
Riteniamo che i nostri Partner in tutto il mondo debbano essere ricompensati per il tempo e 

l’energia che dedicano a espandere la nostra collaborazione commerciale. Quando cresciamo, 

cresciamo insieme e lo Schema del livello di partnership (Partnership Level Scheme, PLS) 

2020 che classifica i Partner in base al loro livello di collaborazione commerciale rispecchia 

questa crescita. Per avere diritto ai benefit di questo schema e passare al livello successivo, 

ogni Partner deve soddisfare una serie di requisiti specifici.

Nota importante relativa ai riferimenti per l’accreditamento, agli organismi di accreditamento 

e all’ISO

PECB è un organismo di certificazione leader che eroga istruzione e certificazione per i 

soggetti ai sensi dell’ISO/IEC 17024 in una vasta gamma di discipline. Le nostre certificazioni si 

distinguono per i prestigiosi accreditamenti, che convalidano sia il loro valore, sia l’esperienza 

dei Partner. Le certificazioni di PECB sono riconosciute da organismi di accreditamento di alto 

livello tra cui l’International Accreditation Service (IAS-PCB-111), l’United Kingdom Accreditation 

Service (UKAS n. 21923) e il Korean Accreditation Board (KAB-PC-08) ai sensi dell’ISO/IEC 17024 

- Requisiti generali per gli organismi che operano per la certificazione delle persone. I nostri 

programmi di certificazione sono inoltre accreditati dall’Ente di accreditamento nazionale 

dell’ANSI (National Accreditation Board, ANAB-Accreditation ID 1003) ai sensi dell’ANSI/ASTM 

E2659-18, Pratica standard per i programmi di certificazione.

È importante notare che i Partner non possono fare riferimento agli accreditamenti di PECB 

come loro sui siti web o nei materiali di marketing. I simboli dell’organismo di accreditamento 

sono a uso esclusivo di PECB sul suo sito web, sui materiali di marketing e sui certificati 

professionali. Ogni organismo di accreditamento fornisce linee guida specifiche per un uso 

corretto dei simboli e PECB garantisce la piena conformità a queste regole.

Inoltre, il logo ISO è un marchio registrato e non può essere utilizzato da soggetti diversi da 

ISO se non espressamente autorizzati da quest’ultimo. I Partner non possono utilizzare il logo 

ISO sui loro siti web o materiali di marketing. Per ulteriori informazioni sul logo ISO, fare clic qui.

SCHEMA DEL LIVELLO 
DI PARTNERSHIP PECB

https://www.iso.org/iso-name-and-logo.html


Livello Titanio

Il Livello Titanio è il grado più alto di partnership 

commerciale con PECB. Questo livello racchiude 

l’eccellenza delle prestazioni, la collaborazione 

commerciale e l’impegno.

Comprende Partner che organizzano il maggior 

numero di eventi e che usufruiscono di una serie di 

benefit esclusivi, oltre ad avere priorità su tutti gli 

altri benefit. Come indica il nome, questo è il fiore 

all’occhiello dei livelli di collaborazione commerciale 

dei Partner PECB.

PECB si impegna a espandere la sua collaborazione 

commerciale con i Partner, garantire più benefit e 

riconoscere il loro lavoro e la rappresentazione dei 

valori, della missione e del brand di PECB nel mondo



1 I crediti sono calcolati in base alle prestazioni dell’anno precedente relative alle vendite di Corsi di formazione e Licenze Skills. Qui di seguito è riportata una suddivisione relativa alla modalità di 
calcolo dei crediti per ogni tipo di prodotto:

Per i Corsi di formazione
- Formula: giorni di formazione x numero di candidati = crediti partnership PECB
- Esempio:
Corso di formazione Lead Implementer: 5 giorni di formazione x 9 candidati = 45 crediti Partnership PECB Corso di formazione Foundation: 2 giorni di formazione x 10 candidati  = 20 crediti Partnership 
PECB

Per le Licenze Skills
- Crediti guadagnati: 2 crediti per licenza
- Esempio: la vendita di 10 licenze genera 20 crediti (10 licenze x 2 crediti per licenza).

Nota: i crediti guadagnati dalle licenze Skills PECB sono disponibili esclusivamente per i Partner Skills PECB.

REQUISITI DEI PARTNER

Avrà un Accordo di partnership attivo
    

Dovrà seguire e conformarsi al Codice etico, alle politiche, alle linee 
guida e ai requisiti di PECB

    

Dovrà avere un account Partner PECB     

Dovrà menzionare la partnership con PECB sul suo sito web (com-
preso il logo di PECB e il link al sito di PECB) secondo le linee guida 
di PECB

    

1 Minimum number of Partnership Credits including 
  Training Courses and PECB Skills licenses

100 250 500 1000
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BENEFIT PER I PARTNER

Accesso ai programmi e ai materiali di PECB     

Accesso completo all’elenco di formatori PECB     

Materiali di marketing pubblicati sui canali social media di PECB     

Ricezione del certificato del livello di Partnership e del logo da 
utilizzare secondo le politiche di PECB e del Brand Book

    

Ricezione di Richieste di proposte (Requests for Proposals, RFP) per 
gare d’appalto     Priority granted Priority granted

Ricezione di lead qualificati da PECB    Priority granted Priority granted

Materiali di marketing personalizzati PECB Posizionamento del logo Posizionamento del logo Personalizzazione completa su richiesta
Personalizzazione completa su richiesta

(compresa modifica del testo)
Personalizzazione completa su richiesta

(compresa modifica del testo)

2 Posti gratuiti nelle campagne online di PECB 1 2 3 4 5

Opportunità di contribuire alla rivista PECB Concessa Priorità concessa
Priorità concessa, compresa la 

promozione del logo
Priorità concessa, compresa la promozi-

one aziendale e del logo

Biglietti per la conferenza PECB Sconto del 50%
1 biglietto gratis e 50% 

di sconto sull’altro biglietto
3 biglietti gratis e 50%

di sconto sull’altro biglietto
5 biglietti gratis e 50%

di sconto sull’altro biglietto

3Sconti sulle quantità 10% 20%

Risposta garantita entro 24 ore, tutto l’anno  

Possibilità di condividere le storie di successo come relatore durante 
la conferenza PECB



2 Le campagne online fungono da eventi di lancio esclusivi per i corsi di formazione di PECB più recenti e aggiornati, consentendo alla rete PECB di accedere in anticipo alla certificazione. Per avere diritto a questi benefit i delegati devono essere Formatori certificati PECB o in procinto di diventarlo. 

3 Ai Partner vengono offerti sconti sulle quantità in base alle loro prestazioni durante un dato anno, dal 1 gennaio al 31 dicembre. Gli sconti vengono applicati come segue:

- i Partner Platino riceveranno uno sconto del 10% sul costo della formazione per i crediti guadagnati compresi tra 500 e 999. (I corsi di formazione che hanno ricevuto sconti durante l’anno sono esclusi dal calcolo dello sconto sulle quantità).

- I Partner Titanio riceveranno uno sconto del 20% sul costo della formazione per i crediti guadagnati a partire da 1.000 in su. (I corsi di formazione che hanno ricevuto sconti durante l’anno sono esclusi dal calcolo dello sconto sulle quantità). Lo sconto sarà corrisposto tramite nota di credito non rimborsabile e per avere diritto a 

uno sconto, il Partner deve essere in regola e tutti i corsi di formazione devono essere completati sulla Dashboard del Partner.

Nota: l’applicazione e i criteri relativi agli sconti sulle quantità possono variare nei territori attribuiti concessi a Distributori esclusivi”.

PECB si riserva il diritto di modificare le informazioni contenute nel presente Schema del livello di partnership in qualsiasi momento e a sua esclusiva discrezione.
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www.pecb.com

Per qualsiasi domanda o ulteriori informazioni, contattare PECB all’indirizzo e-mail support@pecb.com

https://pecb.com/

